MANUAL - 30 driové

RAKETOVE PRISPEVKY

%
DEN 1
Opis seba, comu sa venuijes, preco
si sa rozhodol/a s ludmi zdielat svoj
produkt/sluzbu/cestu
— aby lepsie spoznali tvoju osobu -
ako foto na prispevok zvol svoju
tvdr, najlepsie usmiatu. Viac
vysvetlujem vo videu.

DEN 3
Napis na farebnu stenu otdzku v

suvislosti s tvojim
produktom/sluzbou - teda pytaj sa
tak, aby si dostala odpoved ¢o
rieSia ludia — napriklad pracujes s

kozmetikou? Opytaj sa: ,Ahojte, Zazdielaj nejaky parddny zdzitok z

koho z Vds tu mdm, kto by chcel dnesného dna, alebo poslednych

rieit svoje vrdsky?” Alebo nieco dni, ktory si zazil/a s rodinou
obdobné - naformulu;j si o na svoju alebo kamardtmi - nezabudni
sluZzbu/produkt. Viac vysvetlujem vo opisat aj emdcie, ktoré si citil/a. Via

@ videu. vysvetlujem vo videu.
g
DEN 5

Podme na tvoj produkt/sluzbu -

vyuzi moznost vyjadrit ndzor ludi -
Cize daj im hlasovat - napriklad-

preddvas médu? Odfot 3 outfity a
daj im hlasovat v komentdari, ktory
outfit je NAJ A, B, alebo C? Viac

vysvetlujem vo videu.




DEN 8
DEN 7 (.) Zverejni MOTTO, ktoré si kludne

ndjdi na internete — a pridaj si tuto
vetu na svoju foto, nieco ¢o
s tebou rezonuje motto o uspechu?
Biznise? Ldaske? Vyber je na tebe -
ddvas tym ludom najavo

svoj mindset . Pamdtaj, ze ¢im
pozitivhejSie a motivujucejsie, tym
lepSie. Viac vysvetlujem vo videu.

Nahraj LIVE vysielanie, o tom o
najblizsie chystds — napriklad
chystdme pre Vds mega akciu,
mega produkt, mega vypreda;j,
novinky nds éakaju, idem do skladu \Dﬂfgdg

pre novinky a pod. Trosku ludi %ﬂ
natiahni/namotaj..ako sa hovori.
Viac vysvetlujem vo videu.

e

Povedz ludom svoje preco - preco
si vObec zacal/a tuto prdcu/
¢innost? - v poste sa sustred len
na PRECO - napriklad , aby sa
moje deti mali lepsie, lebo ja som v
mladosti nemal/a dostatok atd.
Viac vysvetlujem vo videu.

LIVE :
DEN 11

PODME na tvoj produkt/ sluzbu -
nahraj video, alebo najlepsie hned
LIVE vysielanie — a predstav svoj
produkt, sluzbu, ktord je pre teba
aktudlna. Ak mds viac produktov,

vyber si ten, ktory redlne teraz
chces najviac preddvat alebo
dostat do povedomia ludi..Co to je,
pre koho, ¢o tym ludia ziskaju? Viac
vysvetlujem vo videu.

DEN 13

Ukdz nieco z beZzného Zivota, ludia
maiju radi krdsne socidlne siete, ale

este radsej vidia, ze sme tiez
ludia - ¢o si varil/a? Co si W
piekla/piekol? - poskytni ludom

recept, zvysi ti to komentdre. Napis
im, Ze ak chcete recept napiste mi
komentdr...Cvicil/a si? Sem s tym.

Ryloval/a si v zdhrade, daj ndm o
tom vediet. Viac vysvetlujem vg
videu.



e A : DEN 15
Ak mds deti, tak tento den urcite po: enuj : o ~
prispevku o tom, ako s detmi trdvis &as, A podme sa vratit k tvojim
ufte sa, hrdte sa, roduktom/sluzbdm - daj ludom

kreslite?..ukdZ ndm to. Nemusi$ casovy alebo mnozstevny limit
zverejhovat foto deti, stadi seba, ale na to, e si mdzu zakupit uréity

. . g P ' . .
pomtf”e v t,?m A S' CLO\{EK' produkt. Viac vysvetlujem vo
Ak deti nemds, ale mds napriklad i
viaeu.

domdceho mildcika, zvol podobny typ
prispevku ako opisujem.
Nezabudni vzdy k prispevku ddvat dobru
foto seba, alebo seba pri danej ¢innosti,
situdcii. Viac vysvetlujem vo videu.
DEN 17

&
" PORADENSTVO - napi& tudom

otdzku, aby ti mohli poradit, nemusi
to suvisiet s tvojim biznisom, ucel
je jednoducho rozprudit debatu na

sietach, ¢iZze napriklad: poradte mi, "
kde kupim XYZ? Viac vysvetlujem vo DEN 18
videu. Nato¢ ndm video ako pracujes/
spisujes objedndvky? Balis
DEN 19 produkty? Testujes nové

produkty? Si na meetingu? Skoli$
zamestnancov? Daj ludom
nahliadnut do zdkulisia tvojho
podnikania. Viac vysvetlujem vo
videu.

Pripomen ludom to ,¢o si im pisal/a
v 15. den - CiZze update na ndkup
tvojho produktu/ sluzby
v nejakom limitovanom mnozstve

alebo Casovej tiesni. Viac

Z vysvetlujem vo videu.

. DEN 20 11| I
' Pozri sa spdtne na vSetky

prispevky, ktoré ddvas od zaciatku
a pozri si — ktory prispevok ti
.vyniesol najviac” — koments, likes,
alebo objedndvok?? Tak takyto
prispevok ,recykluj znova", ale
samozrejme na inu tému - Cize ak
ti iSla anketa najviac, zopakuj
anketu. Viac vysvetlujem vo videu.




<

DENI 23
Nahraj live o tom, za ¢o si vdacny/d Pozdielaj ludom nejaku ,obycajnu
— vdacnost je VELMI vdacnd téma, vec”..nemusi$ zdielat Ziadnu hlboku
opdt chyti za srdcia velmi vela ludi. muyslienku, ale pozdielaj nejaku
Viac vysvetlujem vo videu. radost, dala si si koldcik a kavicku?

Mds rada lattec¢ko doma? Kupila si
si hie€o, o ta mega potesilo! Sem s

tym, potes sa s hamil Viac
vysvetlujem vo videu.

DEN 25
Oddych je vzdy téma, ktoru ludia
miluju alebo nendvidia — ako v
prispevku o Zivotnom style, DAJ
ndm vediet ako dnes oddychujes
alebo ¢itas? Hrds sa playko?
Sportuje$? Si vo wellnese? Spi$ @
super — informuj svojich W
skladovatelov.
-PS: Ak ta ndhodou napadlo: ,Ale
ved toto nikoho nezaujima, nie je to
pravda." Treba len vystupit
z tvojej komfortnej zény. Viac
( vysvetlujem vo videu.

DEN 27 A podme na to - nadviaz na 25.
Propaguj svoj najoblubene;si den, o tom, ako treba mat work-life
produkt z svojho portfélia, preco je balance, a treba aj makat - takze
tvoj naj a preco by si si ho daj ndm dnes vediet , na ¢om

sama/sam kupil/a ? Viac MAKAS dnes - robis live-ku? Co ta
vysvetlujem vo videu. c¢akd? Stretnutie? Biznis meeting?

Zoom? Viac vysvetlujem vo videu.

00,0
DEN 28 m
“ Popraj ludom nejaky krdsny
svetovy den - pozrite si aky

svetovy den je dnes, ak to s Vami

rezonuje dajte o tom vediet ludom
ale kludne im mézete popriat aj

len ,krdsny den" s nejakym Vasim

vyjadrenim , ¢o ludom prajete len
tak. Viac vysvetlujem vo videu.




PODAKUJ sa v LIVE véetkgm, ¢o ta
sleduju. Tym, €o prejavili zdujem o
tvoje produkty (klientkdm)

a naved ich na dalsie kroky, ak
chcete sledovat xyz - podte ku
mne do skupinky, kde viac
rozoberdm
tieto a tieto produkty, alebo ak
chcete byt sucastou tohto
webindru, budem vdaénd/y za
podporu. Viac vysvetlujem vo
videu.
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TIPY PRE TEBA

ODPORUCAM:

-VSetky posty a prispevky ddvaj VEREJNE — upravis si to v nastaveniach

-VZdy ddvaj foto seba alebo seba pri nejakej ¢innosti — nemusi$ ddvat Specidlne upraveneé fotky,
je to na tebe, ¢im autentickejsie tym lepSie, ale aj zmena je niekedy vitand - takze ak mas aj
profesiondlne foto, uverejniich

-Na kazdy komentdr napis odpoved, zvysujes si tym algoritmus

-Pocet likesiarkomentdrov nie je smerodajny! .niekedy z vela komentdrov nemusi byt ziaden
biznis, a naopak mdlo like-ov, ale super predaj/dosahy

-V prispevku si ZVOL/PUTAVY NADPIS, nadpis ako ,USMEV* ta asi nepostavi zo stoli¢ky, ale
nadpis typu , TO BOLA BOLEST JAK SVINA* asi pdr zvedavcov &itat dalej

-V zdvere prispevku nezabudni formulovat CTA - to znamend call to action - napriklad ,Ako to
mdte vy priatelia“?

-Postuj KONZISTENTNE; mozno.mds inych skladovatelov ako ja, to znamend, Ze neexistuje
ndvod na jednoznacny uspech, vytvoril/a si si vSak ndvyk, ktory pravidelnostou dodd vytizené
ovocie

-Netreba mat',haluze®, ak hned nebudu reakcie, vytvdrame si ndvyk! Ktory ti dokdze
vygenerovat krdsne peniaze alebo vela sledovatelov

-Pracuj konzistentne - bud postuj kazdy den, kazdyg druhy den alebo kazdy treti'= urcite
neodporucam postovat len 1 x do tyzdna (ale ako sa hovori, aj pomaly dalej zdjdes- takze ak to
tak citi$ ok, ale to su potom len 4 prispevky za mesiac, ¢o je na tuto dobu mdlo)

-Podpor svoje prispevky aj story-ckami - ktoré na dany post hadvdézuju, alebo ha prispevok
odkazuju (napriklad prezdielaj svoj novo pridany post rovno aj do story, prekry ho's
gifkom/ndlepkou a napis: ,V novom prispevku sa dozviete...")

€O URCITE NEODPORUCAM

—Zdielat obrdzky zvieratiek, sutaze, politicku situdciu a podobné zdlezitosti — ak to s podnikanim
na socidlnych sietach mysli§ vdzne-kvalitné a pekne urobené fotky's tvojim menom alebo
logom z teba robia profika

AKO DALEJ NAPREDOVAT?

-Nevieg ako kvalitne postovat pribehy? Zakdp si ZAZNAM Z WEBINARU ZVYS SVOJE PREDAJE
VDAKA STORIES/PRIBEHOM

-Si zienka/muz z oblasti MULTILEVEL MARKETINGU? Teda preddvas v sietovom marketingu
produkty a chced sa naudit komplexné tajomstvo ako to robim ja? A tspe$ne? ZISKAJ ZA MEGA
CENU KURZ ,, X FACTOR MLM PODNIKANIA ,

-Nie je ti jasné ¢o a ako dalej? Alebo potrebujes Specidlne poradenstvo?Kontaktuj mapre ucel
OSOBNEJ KONZULTACIE



